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Ventes / France

Vos tâches

Vente directe de nos produits gros oeuvre, étanchéité et acoustique, auprès d'une clientèle
dite "Bâtiment"
Suivi des chantiers "contrats cadres"
Développement du portefeuille client
Gérer et suivre les offres

Nos attentes

Esprit d'équipe : communication ouverte et franche
Compétences de base sur le métier : gérer ses visites, faire des offres, avoir un minimum de
réseau sur la région, et une base technique de Gros Oeuvre

Notre engagement

Nous sommes des passionnés de notre métier. Nous nous investissons beaucoup dans le soutien et
l'accompagnement. Nous attachons une importance primordiale à l'état d'esprit et l'adhésion aux
valeurs que nous défendons.
La gamme MAX FRANK est une force. Sa position de fabricant, de développeur de nouveaux produits
renforce le groupe MAX FRANK. Nous nous développons et mettons en place les moyens nécessaires à
la réussite de MAX FRANK France.
Mais la démarche est encore plus singulière : nous travaillons avec les différents acteurs du marché
avec un esprit de collaboration et la volonté d'aller au delà des habitudes, de construire ensemble un
socle commun, qui n'est pas simplement une relation commerciale pécuniaire. 

Intéressé(e)? Ensuite, postulez et envoyez-nous vos documents de candidature en indiquant votre
disponibilité. Les questions salariales seront discutées après un premier contact.
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